Laurent Morelli

Né le 3 juin 1968 à Villerupt (54)

18 rue haute de l’église, 21350 Vitteaux / Dijon aussi

Téléphone : 03 80 49 85 05   E-mail : lm1234@laposte.net

Célibataire

Compétences :

· Conception en mécanique, électronique et informatique

· CAO

· Impression 3d

· Vente, négociation

· Marketing sur réseaux sociaux

· Formation

· Audit qualité

· Comptabilité jusqu’au bilan

Réalisations techniques :

· Conception de systèmes mécaniques et électroniques

· Création de logiciels : gestion de production, logiciels industriels, gestion de base de données, site internet

Poste recherché : ( dans mes domaines de compétence )
· Recherche et développement, design

· Technico-commercial ( clientèle professionnelle )

· Responsable d’équipe  

Formation :

      - BTS Microtechniques : Mécanique de précision, automatisme, électronique

      - BAC F10

      - BEP Microtechniques

Expérience professionnelle :

· de 2010 à 2017 : Agent commercial indépendant dans l’immobilier

· de 2000 à 2010 : Gérant d’eurl ACE optimal : informatique

· de 1991 à 2000 : Agent de maîtrise ( équipe découpe laser 3d ) dans la société Bérard et Fils SA puis responsable de l’informatique dans la même société

Divers :

· Logiciels utilisés : Windev, Webdev, Delphi, Word, Excel, Access, sketchup 3D, blender ...

· Langue étrangère : Anglais, notions d’Italien et d’Espagnol

· Permis : Poids lourds , véhicule de tourisme

· Centres d’intérêt : Très nombreux dont : le contact humain, les sciences, le développement personnel, la danse.

[image: image1.jpg]Je coache des personnes individuellement et les aide a atteindre leurs objectifs en leur proposant des
plans d'action concrets et en leur apprenant & utiliser les différentes machines (musculation et

cardio).

Langues ; frangais, anglais (courant), allemand (courant)
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Mon réve est de créer une entreprise dans le coaching dans les futures années. Et pour cela, je
souhaite développer encore plus mes qualités de vendeur et de communiquant.

Jai lu 6 livres sur la vente récemment. Maintenant, je souhaite étre en face de prospects et de
clients. Je veux étre confronté & différentes situations, je veux forger mes armes, apprendre la vente,
servir le client, communiquer avec lui, connaitre ses besoins, car je veux devenir bon dans la vente.
Cest important pour moi d'acquérir beaucoup d'expérience afin de pouvoir la transférer plus tard
dans mon entreprise, pour la rendre compétitive et réaliser mon "





En début de CV mettre un titre : R&D , Technico-commercial, responsable d’équipe.

Habiter sur les lieux

En entretien : être entousiaste = communicatif

