
 

 

PARCOURS DE FORMATION 

LE MARKETING 2.0 LES OUTILS À VOTRE DISPOSITION : 
LES FONDAMENTAUX DU MARKETING APPLIQUÉS À 

L’IMMOBILIER 

 
 

OBJECTIFS ET FINALITÉS OPÉRATIONNELLES À L’ISSUE DE LA FORMATION  

 
         Le stagiaire sera en capacité de : 

> Gérer et animer une vitrine 

> Savoir vendre son agence 

> Utiliser au mieux internet et les réseaux sociaux  
 

 

CONTENU PÉDAGOGIQUE 
 

 
> Notions fondamentales 

> Les outils de marketing 

> Les vitrines de l’agence 

> Les plaquettes commerciales et argumentaires 

> Les sites internet 

> La publicité 

> Les réseaux sociaux 
 
 

DURÉE DE LA FORMATION  
 

Durée Formation : 3 heures en e-Learning 
 

LIEU DE FORMATION 
 

Formation ouverte et/ou à distance (FOAD) : http://elearning.essorconseil.com/ 
 

 

 



 

 

 

 

 

VALIDATIONS DES FORMATIONS 
 

Les épreuves du contrôle des compétences acquises à l’issue de la formation, 
mentionnées au décret n° 2016-173, du 18 février 2016, prouvent l’appropriation des 
acquis des dites formations. 
 

Ces épreuves qui consistent en des questionnaires à choix multiples ou en des questions 
à réponses courtes, sont réputées réussies lorsque le nombre de bonnes réponses 
excède un seuil de 70%. 

 

 

ORGANISME DE FORMATION 
 

Essor Conseil RH & formation, 1770 Route de Grasse – Immeuble Le Cary – 06600 
ANTIBES, est enregistré sous le numéro de déclaration d’activité 93 06 0351 606, 
auprès du Préfet de la Région Provence Alpes Côte d’Azur. 

 


